CONCLUSIONES

Hoy en dia , nos encontramos que en la mayoria de las empresas, ya sea de
produccién de bienes o de servicios, la gran parte de los productos que elaboran son
. compfados o manufacturados por alguien mas. Es por ello, que los administradores de la
Cadena de Suministros y la funcién de las compras han sido colocadas en los altos niveles
de lg \or‘ganizacién.

Posiblemente los ;:ambios que se han efectuado en esta éfea, ha sido el outsourcing,
1o cual incluye también la utilizacién de vendedores en todo el mundo. Los vendedores
ihternacionales no solo compiten mediante sus propios esfuerzos de mercado, sino que son
buécados también por los compradores que quieren fuentes confiables de suministro y bajos
cqstos.

La Administrac.:i()n de la Cadena de Suministros esta reflejada en el vendedor, y'c;
que los contratos de compra estan Vinculados a programas de entrega para los vendedores.
Es por ello que no hay que dejar pasar las sugerencias de los siete principios para el buen
manejo de la cédena, en 210nde enfatiza la gran necesidad de atender cualquier cosa que se

" relacione con éompras, ventas, manufactura y distribucion, para que se pueda trabajar en
‘armonfa,

Elv flujo de iﬁfomacién electronica, ha llegado también a revolucionar todo este

‘aspecto. Con este tipo de iﬁformacién, se podran atender las 6rdenes con mayor eficiencia,
' ya que solo se necesitardn unos cuantos minutos para que la orden quede registrada, y por

o tanto tener un surtido mas rapido de los componentes necesarios para el fabricante.



